SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE — SENA
PROGRAMA VICTIMAS — REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION ( X ) Y/O PLAN DE MEJORAMIENTO (

)

PRUEBA DE CONOCIMIENTO

FECHA DE APLICACION: 310-2023 | cédigo de FICHA [ 283203
PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS
INSTRUCTOR: o FRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES
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FASE DEL PROYECTS: | GUIA DE APRENDIZAJE No: | 1

ACTIVIDAD DEL PROYECTO: UESTIONARIO

COMPETENCIA: E tructurar la propuesta de solucion de negocios seglin tipo de proceso
1 L5 .

—~ H e I o
RESULTADOS DE APRENDIZAJE: Construir el pl de negocios teniendo en cuenta las
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INSTRUCCIONES GENERALES:

Para dar respuesta al cuestionario se requiere:
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SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAIE — SENA
PROGRAMA VICTIMAS — REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION ( X ) Y/O PLAN DE MEJORAMIENTO ( )

PRUEBA DE CONOCIMIENTO

FECHA DE APLICACION: | D3 -10-2023 Cédigo de FICHA |
PROGRAMA DE FORMACION: : EMPRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS
INSTRUCTOR: FRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES
APRENDIZ: Mesyio, Rafacla Oci7ay
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FASE DEL PROYECTO: [ GUIA DE APRENDIZAJE No: ] 1
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: CUESTIONARIO
COMPETENCIA Estructurar la propuesta de solucion de negocics segin tipo de proceso
y procedimiento. .
RESULTADOS DE APRENDIZAE: Construir el plande f\elgccio:? t.eniengio en Fuentfa las caracteristicas de
ia planeacion estratégica y cicio de vida dei producto.
CRITERIOS DE EVALUACION: E'structu.ra gl plan de negocio e Identifica en qué fase del ciclo de vida
dei producto se encuentra

CUMPLE/ NO CUMPLE: "’:{) ) NO{ )

INSTRUCCIONES GENERALES:
Para dar respuesta al cuesticnario se requiere:
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3. En el cuadro identifique los costos fijos, los costos variables y exprese que estrategia utilizaria para
asignar el precio a las plantulas que sembraron:
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SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE — SENA
PROGRAMA VICTIMAS — REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION ( X ) Y/O PLAN DE MEJORAMIENTO ( )

PRUEBA DE CONOCIMIENTO N
FECHA DE APLICACION: | £3-10-2023 | cédigo de FicHA | 280003
PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVA
INSTRUCTOR: FRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES

| APRENDIZ: WNiilley TOrres

Mavelis Domon  Moestee
Carmen Doz Pinto

FASE DEL PROYECTO: { | GUIA DE APRENDIZAJE No: 3 1
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: ! CUESTIONARIO v
COMPETENCIA: Estructurar |la propuesta de solucién de negocios segun tipo de process

y procedimiento. :

o 3 ! - H -~ g B -~ I -~ {odimm~ d -~
RESULTADOS DE APRENDIZAJE: CDn‘ati‘Ull’ ei pian de .ncl-gocm's tcnlen(jo l::i‘.'i cuenta las caracteristicas de
ia pianeacion estratégica y cicio de vida del producto.

CRITERIOS DE EVALUACION: E.sFructura el plan de negocio e Identifica en qué fase del ciclo de vida
dei producto se encuentra

CUMPLE/ NO CUMPLE: sseX ) No( )

INSTRUCCIONES GENERALES:

Para dar respuesta al cuestionario se requiere:

v

Diligenciar |as respuestas con lapiz #2.

v Lea detsnidamente cada unadelas p eg' ntas y responda segln ia estructura del cuestionario.
¥" Usar letra legible para responder las preguntas abiertas.

DURACION: LA PRUEBA DURARA {90) minutos.

De acuerdo al enunciado complete los conceptos:

a) Laleyde Emprendimiento ests soportada por varios conceptos: Cultura, L |QY€S J\ Jd J
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3. En el cuadro identifique los costos fijos, los costos variables y exprese que astrategia utilizaria para
asignar el precio a las pldntulas que sembraron:
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SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAIJE — SENA
PROGRAMA VICTIMAS — REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION ( X ) Y/O PLAN DE MEJORAMIENTO ( )

PRUEBA DE CONOCIMIENTO
FECHA DE APLICACION: ¢ -10-2023 | codigo de FICHA [9.25A03)
PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS
INSTRUCTOR: FRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES
APRENDIZ: Q]uuc\ @ Moncada
Nsa Nexkal S \
SaUx Aty fulana oo ¢
FASE DEL PROYECTO: | GUIA DE APRENDIZAJE No: 1
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: CUESTIONARIO

Estructurar la propuesta de solucién de negocios segun tipo de proceso

COMPETENCIA: o
y procedimiento.

Construir el plan de negocios teniendo en cuenta las caracteristicas de

RESULTADOS DE APRENDIZAIJE: 5 o 5 1
la planeacion estratégica y ciclo de vida del producto.

__{CRITERIOS DE EVALUACION: Estructura el plan de negocio e Identifica en qué fase del ciclo de vida
: del producto se encuentra
CUMPLE/ NO CUMPLE: st { )() NO{ )

INSTRUCCIONES GENERALES:

Para dar respuesta al cuestionario se requiere:
¥ Diligenciar las respuestas con lapiz #2.

v Lea detenidamente cada una de las preguntas yfesponda segin la estructura del cuestionario.
¥v' Usar letra legible para responder las pregupfas abiertas.

DURACION: LA PRUEBA DURARA (90) minutgs.

CUESTIONARIO
De acuerdo al enunciado complete los conceptos:

[
a) LaLey de Emprendimiento estd soportada por varios conceptos: Cultura, ﬂav\ dﬁ '"ltw
emprendimiento, emprendedor&_\mg_hi%:ormamén Prrar 0 b rending )
b) Diga cuales son las variables de la estrategia “las 4P” UM Q L, Puntd i ¥o+e

e iD YHUW\UCJDVW
c) Diga las caracteristicas de un producto: Atnbu
y servicio de apoyo del producto.

f(jb([:;, {.)\(\- or<a l_\',:;_a'."\ -:,_
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de huevos
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¢) Lafabrica no cuenta con los servicios publicos para la operacién de sus instalaciones /Nty s | by “:“ |
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2. Diga cuantos niveles tiene el modelo de negocio Canvas e identifiquelos de manera ordenada con “dMy Ju LL( Ule'lL,
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SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAIJE - SENA
PROGRAMA VICTIMAS — REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION ( X ) Y/O PLAN DE MEJORAMIENTO{ )
/ PRUEBA DE CONOCIMIENTO
FECHA DE APLICACION: ﬁ -10-2023 | cédigo de FicHA | Z¥5D03 7
PROGRAMA DE FORMACION: ~ EMPRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS
INSTRUCTOR: FRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES
T
APRENDIZ: L ufagmm Davr, Cappnseal.
/%Qi &y -L\) wae EoMer R acaso -
urf feez Clpte Hoarlicez .
FASE DEL PROYECTO: | GUIA DE APRENDIZAJE No: | 1
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: CUESTIONARIO
COMPETENCIA: Estructurar la ;fropuesta de solucidn §e NEegocios segin tipo de proceso
y procedimiento.
RESULTADOS DE APRENDIZAIE: Construir el plan de negocios Lemen?h.:. &n cuenta las caracteristicas de
Ia planeacion estratégica y cicio de vida dei producto.
CRITERIOS DE EVALUACION: Estructura el plan de negocio e Identifica en qué fase del ciclo de vida
| dei producto se encuentra
CUMPLE/ NC CUMPLE: i St 7‘ NG { ]

INSTRUCCIONES GENERALES
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CUESTIONARIO
De acuerdo al enunciado complete los conceptos:
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SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAIJE — SENA
PROGRAMA VICTIMAS — REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION ( X ) Y/O PLAN DE MEJORAMIENTO ( )

B PRUEBA DE CONOCIMIENTO
FECHA DE APLICACION: ! $>10-2023 | cédigo de FicHA | 28] 003
PROGRAMA DE FORMACION: ~ EMPRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS
INSTRUCTOR: - 0,  JFRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES

APRENDIZ: ///“nnr“L/mew (&MLMM Bollp-

Daltand’s Nurqa,s Dili Rdsg RdmiYe)

P2 7 = T /"fg.{m z Z’Pr@

FASE DEL PROYECTO: f GUIA DE APRENDIZAJE No: ] 1
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: CUESTIONARIO
COMPETENCIA: Estructurar la propuesta de solucién de negocios SEgun tipo de proceso

y procedimiento.

Construir el plan de negocios teniendo en cuenta las caracterist uca; de

RESULTADOS DE APRENDIZAIE:
la pianeacion estratégica y cicio de vida dei producto.

CRITERIOS DE EVALUACION: Estructura el plan de negocio e Identifica en qué fase del ciclo de vida

dei progucto se encuentra
CUMPLE/ NO CUMPLE: is:' ) NO{ }

INSTRUCCIONES GENERALES:
Para dar respuesta al cuestionario se requiere:

v Diligenciar las respuestas con lapiz #2.
v Lea detenidamente cada una de las preguintas y responda segln la estructura del cuestionario
v Usar letra legible para responder las preguntas abiertas.

DURACION: LA PRUEBA DURARA {90) minutos.

De acuerdo al enunciado complete los conceptos:
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c) L fabrica no cuenta con los servicios publicos para la gPerzcidon de sus mctalaqone: 1 v
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SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE — SENA
PROGRAMA VICTIMAS — REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION ( X ) Y/O PLAN DE MEJORAMIENTO ( )

PRUEBA DE CONOCIMIENTO

FECHA DE APLICACION: ] 6 -10-2023 Codigo de FICHA |2 RIDO3 ] |

PROGRAMA DE FORMACION: “ EMPRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS
INSTRUCTOR: FRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES
APRENDIZ: W /2
\\.
/ Wfaaj/d Gotertpe s .
FASE DEL PROYECT 0/ GUIA DE APRENDIZAJE No: | 1
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: CUESTIONARIO
COMPETENCIA: Estructwjar.ia propuesta de solucion de negocios segiin tipc de proceso
/ y procedimiento.
RESUL]‘AéOS DE APRENDIZAJE: Construir el plan de negocios teniendo en cuenta las caracteristicas de
ia pianeacion estratégica y cicio de vida dei producto.
CRITERIOS DE EVALUACION: E.structt.!ra gl plan de negocio e Identifica en qué fase del ciclo de vida
dei producto se encuentra
CUMPLE/ NO CUMPLE: B "/‘f ) NO( )
C
INSTRUCCIONES GENERALES:
Para dar respuesta al cuestionario se requiere:
v Diligenciar las respuestas con l&piz 2.
v Lea detenidamente cada una de las preguntas y responda segin 1 estructurs del cuestionario
¥" Usar letra legible para responder las preguntas abiertas
DURACION: LA PRUEBA DURARA (90) minutos.
CUESTIONARIO
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